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B U S I N E S S  P L A N  B Y  ΘΟΔΩ ΡΗ Σ  Δ ΑΜΒ Α Κ Α Ρ Η Σ ,  ΜΕ Λ Ι Ν Α  Α ΡΩΝΗ ,  Γ Ε Ω Ρ Γ Ι Α  Κ Α Σ Τ Ρ Ι Τ Η ,
Α Ρ Τ ΕΜΗ  Χ Η Τ Α ,  ΑΝΝ Α  Ψ Υ ΧΟ Γ Υ Ι Ο Υ  ( 2 0 2 0 - 2 0 2 1 )

 

ΣΥΜΠΕΡΑΣΜΑΤΑ
-Η επιχείρηση αποδίδει ικανοποιητικά με βάση
την δραστηριότητα της (μεταπώληση).

-Οι λειτουργικές ροές της επιχείρησης, το έτος 1,
είναι αρνητικές (-384.972€), για αυτό το λόγο
γίνεται καταβολή μετοχικού κεφαλαίου ύψους
400.000€. Μετά την καταβολή αυτή δεν
χρειάζεται η εταιρία να ενισχύσει περαιτέρω τα
κεφάλαιά της. Από το 2ο έτος και ύστερα η
εταιρεία εμφανίζει θετικές λειτουργικές ροές οι
οποίες ξεκινούν το 2ο έτος από 44.160€ και
διαμορφώνονται το 10ο έτος σε 252.097€.
Αθροιστικά οι λειτουργικές ροές στην 10ετία
ανέρχονται σε 1.506.045 €.

-Οι μέτοχοι, τα πρώτα 2 έτη δεν θα λάβουν
κάποιο μέρισμα, αλλά από το 3ό έτος θα
λαμβάνουν 20% με σταδιακή αύξηση στο 70%,
στο 75%, στο 85% για να σταθεροποιηθεί τελικά
ο δείκτης διανομής μερίσματος, κατά το 8ο έτος,
στο 90% μέχρι το τέλος της 10ετίας.

-Λόγω της υψηλής αύξησης μετοχικού
κεφαλαίου του 1ου έτους, η μόχλευση κινείται
σε χαμηλά επίπεδα και διαχρονικά μειώνεται.
Συνεπώς μειώνεται και ο κίνδυνος της
χρεοκοπίας. (1ο έτος 35% , 3ο 26% , 5ο 24% & 10ο
21%)

-Εξαγωγικό ενδιαφέρον 

ΠΕΡΙΓΡΑΦΗ
Το όραμά μας είναι η δημιουργία ισχυρών σχέσεων μεταξύ παραγωγών, καταναλωτών και
της OiL-NET, και αποστολή μας η διάθεση ανώτερης ποιότητας ελαιόλαδου στο τραπέζι του
καταναλωτή. 
Ο τρόπος απλός: εμφιάλωση ποιοτικού ελαιολάδου των παραγωγών μας με το πάτημα ενός
κουμπιού από τους πελάτες μας με την δυνατότητα δοκιμής και επαναχρησιμοποίησης της
φιάλης.

ΕΚΤΙΜΗΣΕΙΣ ΑΡΧΙΚΗΣ
ΕΠΕΝΔΥΣΗΣ & ΠΩΛΗΣΕΩΝ

Αρχική Επένδυση 487000€ για ένα ψηφιοποιημένο
έξυπνο δίκτυο 80 πωλητών με εξάπλωση σε Αθήνα,
Θεσσαλονίκη & Ιωάννινα 

Λειτουργικές Δαπάνες 423000€
12 άτομα προσωπικό εταιρείας για έλεγχο δικτύου και
προμήθειες
3 αποθήκες, 3 δεξαμενές εξοπλισμός και οχήματα
αναπλήρωσης

Προβλέψεις πωλήσεων
140 άτομα/αυτόματο πωλητή/μήνα
4L/άτομο μηνιαία αγορά ελαιολάδου (40g/cap/day -
FAO)
Ετήσιο έσοδο/πωλητή: 39.700€ 
Break Even Sales: 2.000.000 € (400.000L)
τιμή πώλησης/L: 5,30€ για έξτρα παρθένο και 7,70€ BIO
.

XKO 5Ο ΕΤΟΣ 
ΠΩΛΗΣΕΙΣ  2.977.881€
-Cost of Goods Sold (Κόστος Πωληθέντων) 2.277.044 (76%)
Gross Margin (Μεικτό Κέρδος) 700.837 
-Operating Expenses (Λειτουργικά Έξοδα) 415.144 (18%)
-ΕΒΙΤ (Κέρδη προ Φόρων & Τόκων) 245.521 (11%)
-ΕΑΤ (Κέρδη μετά από τους φόρους) 184.141€
-Dividends Paid (Μερίσματα) 138.106 (75%)
-ROE: 23,4%, το οποίο συνεχίζει και κυμαίνεται γύρω από το 25% έως το
τέλος της 10ετίας. 
-ROTA: 25,2%, το οποίο συνεχίζει και κυμαίνεται γύρω από το 24% έως το
τέλος της 10ετίας. 

Δικτυο αυτόματων πωλητών
oil-net

«Όταν η
τεχνολογία
συναντά το
μεράκι, η

γεύση από τις
ρίζες μας
παραμένει
κοντά στο

τραπέζι μας» 


