
• Κίνδυνος νέων 
ανταγωνιστών

• Ισχυροποίηση 
προµηθευτών

• Στρατηγικές 
συµµαχίες

• Μεγάλες 
δυνατότητες 
R&D

• Μεγάλη αρχική 
επένδυση

• Εξάρτηση από 
προµηθευτές

• Καινοτοµία

• Χαµηλό 
Κόστος ά’ 
ύλης

ΔΥΝΑΜΕΙΣ ΑΔΥΝΑΜΙΕΣ

ΑΠΕΙΛΕΣΕΥΚΑΙΡΙΕΣ

Όραµα

u Η ανάπτυξη και η διάδοση πράσινης 

συνείδησης σε όλους εκείνους που 
επιθυµούν έναν οµορφότερο πλανήτη 

απολαµβάνοντας την πιο αγαπηµένη και 

καθηµερινή συνήθεια, τον καφέ, χωρίς να 

πηγαίνει ούτε κόκκος χαµένος!

1. Βιολογικό λίπασμα από ίζημα 
καφέ (biochar)

ØΦυσική λύση 

ØΜικρές καλλιέργειες

ØΠαραγωγή σπορόφυτων

Συσκευασίες 1kg, 2kg, 5kg

2. Οργανικό χώμα αναμιγμένο με 
λίπασμα

Ø Έτοιμο προς χρήση

Ø Εύκολο και πρακτικό    

Συσκευασίες 10kg, 20kg, 50kg

Καταναλωτές για οικιακή χρήση

Χονδρέμποροι

Φυτοριούχοι

Μικροκαλλιεργητές

Πανεπιστήμια

Τα προϊόντα μας 

Παραγωγική ΔιαδικασίαΟι πελάτες μας

Η ομάδα μας
Κωνσταντίνος Ανατολίτης, Κωνσταντίνα Γαλάτη
Βασιλική Ζαχαράκη, Χρήστος Ζούβελος
Γιώργος Τσιαντής

Διαφοροποιηµ
ένη α’ ύλη

Οικολογική 
Συνείδηση

Τοποθέτηση 
έναντι 

ανταγωνιστή

Ανάδειξη 
χαρακτηριστικών 

προϊόντων 

SWOT Ανάλυση

Η Ιδέα μας

Marketing plan Positioning

Πλάνο Προώθησης

• Social Media
• Εμπορικές εκθέσεις
• Εταιρική Ιστοσελίδα
• Events

Τζίρος 1ου έτους : 426.900 €

Break even point : 2022

IRR : 16,5 %

Ίδια κεφάλαια : 200.000 €

Βραχυχρόνιος Δανεισµός : 
122.504 € ( Αποπληρωµή 2023)

Χρηματοοικονομική ΑνάλυσηΑρχική Επένδυση

• 28108,58€
• 12%

Ασώματα 
κόστη

• 10124€
• 4%

Εξοπλισμός 
Γραφείου

• 130708€
• 55%

Γραμμή 
Παραγωγής

• 11756,16€
• 6%Αποθήκη

• 51000€
• 23%

Λοιπά 
Κόστη

Λειτουργικές Δαπάνες

ROE

ROS

ROTA

Εκτίµηση πλάνου 
προώθησης 1ου έτους

14.500€

Συμπεράσματα

Τα αποτελέσματα είναι αρκετά αισιόδοξα 

Βιομηχανοποιημένη γραμμή παραγωγής

Μηδενικό κόστος α’ύλης

Δυνητική συνεργασία με Coffee Island 

Συγκρατημένοι υπολογισμοί

Συμβολή στη κυκλοοικονομία του καφέ


